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Recurso Electrénico

Una feria profesional es el escenario de algo ya casi insolito: que un cliente visite a su(s) proveedor(es). Asi
pues, en un mercado cada vez mas globalizado, no solo es preciso que identifigue cuales son sus citas entre las
muchas del calendario, nacional o internacional, o €l caracter y dimensiones de cada participacion; sino tambien
gue anticipe todos los detalles: tramites administrativos, espacio idoneo, vecindario mas recomendable, medios
y/o recursos con los que piensa acudir... Si alberga alguna duda sobre alguno de estos aspectos, este libro le
ayudara a encontrar posibles respuestas
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