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Como conquistar y mantener
la fidelidad de susclientes:
siete métodos para el exito mas

rapidamente en periodo
dificiles/

Monografia

Estratégicos y técticos, précticos y concretos, estos 7 métodos sélo necesitan, para que sean coronados por €l
éxito, de un cierto nivel de profesionalidad aplicado cada dia (200 dias por afio), !mas una apropiada dosis de
buen sentido!. 7 métodos de marketing directo para tener éxito en sus acciones comerciales. Sus cuatro listas de
control paraalcanzar €l éxito
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